g

IKTISADI IDARI VE SOSYAL BILIMLER FAKULTESI
ISLETME BOLUMU
BUTUNLESIK PAZARLAMA ILETISIMI DERSI DERS BiLGi FORMU

Dersin Ad1

BUTUNLESIK PAZARLAMA ILETISIMI

Akademik Birim

On-Kosul Dersleri

Dersin Tiirti ve Diizeyi
Dersin Dili
Y1il1 ve Donemi

Zamani ve Yerl

Dersin Amaci

Dersin Igerigi

Dersin Ogrenme Ciktilari

Dersin Kurallar:

Kodu Yaronl | T+U (saat/hafta)  Kredi AKTS

iSL319 3 240 2 3

Isletme

On Kosul Yoktur.

Se¢meli

Tiirkce

Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi dersin amaci; isletme ile hedef miisteri gruplari arasinda olumlu
bir iletigim ortaminin kurulmasi ve bu iletisimin yonetilmesi siirecini analiz etmektir. Bu derste,
pazarlama iletisim araglarinin ayr1 ayr1 degil, birbirlerinin etkisini destekleyecek ve
giiclendirecek sekilde koordineli ve uyumlu mesajlar verilmesi igin uygulanmasi gereken
stratejiler agiklanmaktadir.

Bu derste, biitiinlesik pazarlama iletisimi, farkli boyutlariyla ele alinarak planlanmasi,
uygulanmasi ve 6lgiilmesi yonleriyle ele alinacaktir. Markanin biitiinlesik pazarlama
iletisimindeki yerini kavramak ve iletisim stratejilerini planlamak konular tartisilacaktir.

Dersin basariyla tamamlanmasi, gerekli okuma ve faaliyetlerin yapilmis olmasi
durumunda 6grenciler su yetkinliklere sahip olacaklar:

OC!1- Biitiinlesik pazarlama iletisiminin énemini anlar.

OC2-Uriin, fiyat, dagitm kanali ve pazarlama iletisimi ydnetiminde kullanilan
stratejileri 0grenir.

OC3- iletisim stratejilerini planlamasi hakkinda bilgi sahibi olur.

I. Derse devam %70 oraninda (ara sinav haftasi hari¢ 9 hafta) zorunludur.

2. Ogrenciler derse en fazla 15 dakika gec kalabilirler; ancak bu aliskanlik haline
getirilemez. Dersin ilk boliimiine katilamayanlar ikinci boliime mutlaka katilmalidirlar;
bu devamsizligin hesaplanmasinda 6nemlidir.

3. Bu formda derste kaynak olarak kullanilabilecek kitaplar belirtilmistir.
Ogrenciler bu formda belirtilen 14 haftalik konulardan ve ayrica derste anlatilanlardan
sorumludurlar.

4. Ogrenciler her hafta anlatilacak konulara énceden hazirlanirlar; kendilerine
konu hakkinda soru soruldugunda makul diizeyde bilmeleri beklenir.

5. Ogrenciler derslere gerekli malzemeleri (kitap, defter ve kalem) getirirler;
derste kendi aralarinda sohbet edemezler.

6. Derste cep telefonlart sessiz konumda olur. Ders esnasinda biitiin
ogrencilerimiz dersle mesgul olurlar. Derste, su disinda herhangi bir yiyecek ve igecek
tilketilemez.

7. Odevler/gérevler zamaninda yapilir ve teslim edilir. Odevlerin teslim tarihleri
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derste duyurulur.

8. Odevler derste durulan formatta hazirlanir ve intihal oran1 azami %30 olabilir.
%30 intihal oran1 % 30°dan yiiksek olan 6devler degerlendirmeye alinmaz.

L " Ders anlatim
Dersin Ogrenme Yontem ve

Teknikleri gﬂéimglay
OGRETIM UYESI
Ogretim Uyesi Dog Dr. Fatma Giil Bilginer Ozsaatci
Ofis Saatleri Carsamba 13:00-15:00
E-Posta fatmagul.bilginer@hku.edu.tr

Ders Asistani

E-Posta

HAFTALIK PROGRAM

Hafta Konular
1. Derse giris

2. Pazarlama iletisimi:Tanimi ve Gelisme Nedenleri

3. Bitinlesik Pazarlama iletisimi ve Araglari

4. Reklam

5. Halkla iligkiler

6.  Sponsorluk

7.  Satis Tutundurma

ARA SINAV HAFTASI

9. Kisisel Satis

10. Urin, Fiyat ve Dagitimin iletisim Boyutu

On Hazirhik (Okumalar)

Hazirlik yapmaya gerek yoktur.

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders kitabinda

ilgili boliimiin incelenmesi

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders kitabinda

ilgili boliimiin incelenmesi
Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

ARA SINAV HAFTASI

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

Bir onceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi
Sunum Hazirligt

Ogrenim
Ciktist

OC1
0C1,0C3
OC1, 0C3

OC1, OC3,

0C1,0C3
0C1,0C2

SINAV
HAFTASI

0C1,0C2

0C1,0C2
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11. Urin, Fiyat ve Dagitimin iletisim Boyutu

12. Biitiinlesik Pazarlama iletisiminde Yeni Medya

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders
kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

|3 Butinlesik Pazarlama Iletisiminde giincel Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders

" uygulamalar kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi
14, Butinlesik Pazarlama Iletisiminde giincel Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders

" uygulamalar kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi
|5, Bitunlesik Pazarlama fletisiminde giincel Bir 6nceki hafta ile birlikte Ders

uygulamalar

kitabinda ilgili boliimiin incelenmesi

ZORUNLU VE ONERILEN OKUMALAR
Mine Oyman, Yavuz odabasi, Pazarlama iletismi Yonetimi, Mediacat Kitaplari, Istanbul

DEGERLENDIRME SiSTEMi

Derse Devam
Uygulama

Saha Caligmast

Staj

Kisa Siavlar
Odev-Makale
Sunum

Sinif i¢i Performans
Projeler

Seminer

Ara Sinavlar

Faaliyet Tiirleri Adet

OC1,002,0
C3

OC1,0C3

OC1, 0C2,
0C3

OC1, 0C2,
0C3

0C1,0C2,
0C3

Katki Payr

20

30
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Final Sinavi

Toplam

AKTS/IS YUKU HESAPLAMASI

Etkinlikler
Derse Devam
Uygulama
Saha Caligmast
Staj
Kisa Siavlar
Odev-Makale
Sunum
Sinif i¢i Performans
Projeler
Seminer
Ara Siavlar
Final Sinavi
Toplam Is Yiikii
Toplam is Yiikii / 30 saat

Dersin AKTS Kredisi

PROGRAM YETERLIKLERi VE OGRENIM CIKTILARI iLiSKiSi

Sayisi Siiresi (Saat)
1 20
1 30
1 50

50

100

Toplam Is
Yiikii

20

30
50
100

3,33

Ogrenme ¢iktilar, program yeterliklerinin karsilandigmin gostergesidir. Her ¢ikti en az bir program

yeterligine denk gelmelidir.
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Ogrenme giktilari ile program yeterlilikleri arasidaki iliskinin giiciinii asagidaki gibi rakamla ifade ediniz:
1= ¢ok zayif iligki
2= zayif iligki

3= iliskili

4= giicli iliski
5= ¢ok giiclii iligki

POC1 POC 2 POC 3 POC 4 POC 5 POC 6 POC 7 POC 8
OC1 5 1 1 1 1 1 3 4
0¢2 5 1 1 1 1 1 3 1
Loes |05 | o+ f v ¢ v Jfoov J o3 [ 4




